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“Befesa apostara por crecer de
forma organica y via compras”

El grupo espafiol especializado en reciclado de residuos de acero y aluminio, que acaba de debutar en
la Bolsa de Francfort, prevé seguir creciendo a doble digito al menos durante los préximos cuatro afios.

Miguel Angel Patifio

“La segunda mayor coloca-
cion de la Bolsa alemana este
ano y una de las mayores en
Europa, por detras de Pirelli”,
dice orgulloso Javier Molina,
el primer ejecutivo de Befesa,
cuando se le pregunta por la
salida al mercado bursatil de
esta compania. Es una de las
mads “raras” -reconoce sin
complejos- del panorama es-
panol.

Antes de salir a
cotizar en Francfort
se valoraron las
alternativas de
Madrid y Londres”

Se opto por salir

al mercado bursatil
de Francfort

soélo por razones
técnicas”

Befesa ha sido

la segunda mayor
colocacion en
Alemania en lo
que va de afo”

La compaia ha roto todos
los esquemas clasicos en
cuanto a nacionalidad del di-
nero. Si Befesa fuera una per-
sona, se declararia ciudadano
del mundo. Elgrupo, consede
fiscal en Asua (Erandio, Viz-
caya), tiene oficinas operati-
vas en Sevilla y también en
Ratingen (Alemania).

El grupo acaba de salir a coti-
zar en la Bolsa de Francfort
hace apenas dos semanas.
Aunque la colocacion paso
desapercibida para el gran
publico en Espana, “fue sus-
crita en gran parte por fondos
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de origen espanol”, dice Moli-
na. Salio a 28 euros por titulo,
lo que ha supuesto una valo-
racion de la empresa de mas
de 950 millones de euros. Las
acciones siguen por encima
de 31 eurosy su capitalizacion
supera los L0OO0 millones.

Especializada en el recicla-
je de polvo de acero, escorias
salinas y residuos de alumi-
nio, Befesa es un lider mun-
dial en su sector y quiere con-
solidar aun mas su posicion.
“A partir de ahora vamos a
considerar crecimiento orga-
nico y adquisiciones”, dice
Molina, un convencido de
que precisamente la interna-
cionalizacion del grupo es lo
que le hace potente.

“Lo importante no es don-
de estd la sede, sino donde to-
mas las decisiones y hacia
donde”, dice. “En Befesa no
sabemos de nacionalidades,
ni hablamos de politica o reli-
gion”, dice. En el equipo delos
principales directivos del gru-
po “hay diez espanoles, ocho
alemanes, dos franceses, al-
gun sueco, algin inglés, algin
italiano e incluso algiin surco-
reano”, afirma Molina. “Lasa-

lida a Bolsa en Francfort se
realizo solo por motivos téc-
nicos”, explica, “después de
valorar las alternativas de
Madrid y Londres. Tuvo que
ver el hecho de que gran parte
del mercado de Befesa en es-
tos momentos esta en Alema-
nia”. Con la salida a Bolsa, Be-
fesa vuelve a hacer una pirue-
ta en su historia. En 1998, el
grupo salio a Bolsa, y estuvo
cotizando hasta 2011, afo en
el que Abengoa la saca del
parqué, tras una opa de exclu-
sion.

Mas de mil millones

En 2013, Abengoa vendio el
grupo a Triton por 850 millo-
nes de euros. A precios de
ayer, el grupo valia mas de
1100 millones de euros. Tras
la colocacion, Triton mantie-
ne un porcentaje por debajo
del 50% y se espera que ter-
mine saliendo totalmente del
grupo.

Para Molina, la presencia
de Triton en el capital ha sido
un enorme aliciente para cre-
cer, pero el grupo mantiene el
impulso y quiere seguir au-
mentando su tamano tras la

BEFESA

EN BOLSA

Cotizacion
30,5 euros

Revalorizacion en el afio

N.A.

Capitalizacion
1.039 millones euros

Ndmero de acciones
34.1 millones

Precio/Beneficio 2017
N.A.

salida parcial del fondo con la
colocacion bursatil. “Quere-
mosser un lider mundial”, ex-
plica. Para ello, “el plan es se-
guir creciendo a doble digito
durante al menos los proxi-
mos cuatro anos, como he-
mos hecho con Triton”.

La operacion de salida a
Bolsa estuvo asesorada por
Citi, JPMorgan y Goldman
Sachs. Por su parte, Santan-
der también jugd un papel
destacado en la colocacion.
Junto con Commerzbank
participo en la colocacion de
los titulos.

La salida a Bolsa de Befesa
ha sido un ejemplo modélico
de dual track. Este esquema
financiero ha estado muy de
moda en los Gltimos anos. Sir-
ve para maximizar el valor de
venta de una compaiiia, op-
tando simultineamente por
la colocacion en Bolsa o la
venta directa, antes de esco-
ger la via mas rentable, que
puede ser una de ellas o una
combinacion de ambas. Befe-
sa cuenta con mas de 1.900
empleados, ventas anuales de
mas de 680 millones de euros
y un resultados bruto operati-
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Lider del
reciclaje
especializado

Befesa es una compaiiia
de servicios especializada
en el reciclaje de polvo de
acero, escorias salinas y
residuos de aluminio, asi
como la logistica y otros
servicios industriales
relacionados. El grupo
gestiona anualmente mas
de 1.300 millones de
toneladas de residuos, con
una produccion de mas de
600.000 toneladas de
nuevos materiales, que
Befesa vuelve a poner en
el mercado, reduciendo el
consumo de recursos
naturales. Este afio ha
cumplido 30 afios de
historia, a lo largo de los
cuales ha sido alemana,
espaiiola, paneuropeay
asiatica. El grupo surgié a
partir del acuerdo del
grupo aleman
Metallgesellschaft con el
espafiol Felguera. En 1998,
sale a Bolsa en Bilbao. En
el aflo 2000, Abengoa
compra el 51%. En 2011,
Abengoa la saca de Bolsa
y en 2013 se la vende al
fondo Triton, que ahora la
ha colocado en el parqué
tras haber hecho crecer al
grupo. Ademas de en
Europa, Befesa esta en
Turquia y Corea del Sur.

vo de mas de 160 millones.
Triton inicié hace meses el
dual track para rotar su inver-
sion, después de haber mar-
cado un nuevo ritmo de creci-
miento en el grupo. Desde
que llegd a su capital, Befesa
ha invertido 30 millones de
euros en una nueva planta de
reciclaje de aluminio en
Bergburg (Alemania); ha ad-
quirido la mayoria del capital
de Hankook R&M en Corea,
doblando su capacidad de re-
ciclado tras invertir 25 millo-
nes; y ha completado laadqui-
sicion de Solarca, grupo de
Tarragona, lider en limpiezas
quimicas.



